
B.E.R. Partners celebra 3 años de operaciones con un equipo 

fortalecido y nuevos servicios 

Chicago, IL – Agosto 2, 2009 - B.E.R. Par tners, firma de consultoría que se es-
pecializa en ayudar a las compañías a alcanzar su mayor potencial de crecimiento, 
está celebrando 3 años de operaciones. Desde su creación en 2006, B.E.R. ha tra-
bajado en la ar ticulación e implementación práctica de estrategias de crecimiento 
con empresas de todos los tamaños en Estados Unidos y en Latinoamérica.

Equipo fortalecido
	
	 Después de 3 años de operaciones, B.E.R. tiene un equipo for talecido con 

la llegada de dos profesionales de alto calibre. Seena Jacob y Carlos E. Casallas se 
integrarán como Directores en las oficinas de Chicago y de Bogotá, respectiva-
mente.

	
Seena tiene más de 12 años de experiencia en estrategias de mercados y nego-

cios internacionales. Ha apoyado a muchas compañías en “darle vida a conceptos 
abstractos”, al crear e implementar planes de mercadeo y de negocios derivados 
de extensas investigaciones e inteligencia de los mercados. Obtuvo su M.B.A. en 
Marketing y Finanzas en Loyola University. También realizó estudios en Literatura e 
Idioma Inglés en Mundelein College de Loyola University y en St. Teresa’s College 
de Kerala, India. Actualmente es miembro del Chicago Council on Global Affairs.

Carlos tiene más de 15 años de experiencia en el desarrollo de estrategias para 
crecimiento de negocios, mercadeo, ventas y eficiencia corporativa en organiza-
ciones privadas, estatales y sin ánimo de lucro. Carlos es Especialista en Sistemas 
de Gerenciales de Ingeniería e Ingeniero Industrial de la Pontificia Universidad 
Javeriana. Habla Español e Inglés.
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Nuevos Servicios:

Para complementar las soluciones existentes provistas por B.E.R., se han 
agregado 3 nuevos servicios que soportan el crecimiento de nuestros clientes:

 

Modelaje Analítico de Estrategias de Negocios: Diseñado para compañías que 
desean cuantificar y visualizar en términos numéricos el impacto y las implicacio-
nes de un determinado problema de negocios o de una estrategia.

Entrenamiento Ejecutivo y Coaching: Creado para clientes que buscan desarrol-
lar un equipo competente y capaz. 

Servicios de Ousourcing: Diseñados para compañías que quieran optimizar sus 
operaciones, efectuar reducciones de costos, complementar habilidades o en-
focarse en las actividades nucleares de su negocio. Los servicios de outsourcing 
ayudan a los clientes a enfrentar la presión competitiva, a tener una más rápida 
ejecución, a obtener ahorros y prestar servicios de mayor calidad.

 “Estoy increíblemente emocionado por el futuro de B.E.R. Seena y Carlos 
traen experiencia relevante, multicultural y de clase mundial en crecimiento 
y estrategia. Son un maravilloso refuerzo para nuestro equipo y estoy se-
guro de que con nuestro equipo for talecido y nuestra ofer ta integrada de 
crecimiento, nuestros clientes, tanto en Estados Unidos como en Colombia, 
tendrán más y mejor apoyo para lograr sus objetivos de crecimiento”, dijo 
David A. Bernal, fundador de B.E.R.

Para más información sobre el equipo de B.E.R., por favor visite: 

www.berpar tners.com/es/compania/equipo.html

Para más información sobre la oferta de soluciones de B.E.R., por favor visite: 
www.berpar tners.com/es/servicios.html
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Sobre B.E.R. Partners

B.E.R. Par tners es una firma de consultoría gerencial que se especializa en ayudar 
a las compañías a alcanzar su mayor potencial de crecimiento. Nuestra misión es 
ofrecer servicios de negocios a la medida, de alta calidad y alto valor a compañías 
con visión de largo plazo para que puedan alcanzar niveles más altos de crecimiento. 
Nuestro enfoque se basa en experiencias de negocios y en conocimientos relevantes, 
soportados en hechos, pero con aplicación y ejecución práctica.

B.E.R. Par tners fue fundada en 2006 y actualmente tiene oficionas en Estados Uni-
dos y Colombia. Manejamos redes internacionales, sistemas económicos y estructuras 
de costos acordes para ofrecer estos servicios de alto valor. Nuestro equipo tiene 
extensa experiencia en Estados Unidos y Latinoamérica. 

Para más información, contáctenos:

En Estados Unidos
David A. Bernal
Fundador
t: 1-312-243-0635, f: 1-312-243-0636
david.bernal@berpar tners.com

En Colombia
María C. Bernal
Fundadora – Gerente General
t: 571-226-0632, 571-226-0634, f: 571-226-0638
maria.bernal@berpar tners.com


